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Persona semplice, concreta e con forte spirito imprenditoriale, capostipite dell’omonima azienda, Nello Comparato
fonda la Comparato Nello S.a.s. (poi trasformata in S.r.l. nel 1990) come naturale industrializzazione di un’accreditata
attività artigianale in campo termo-idraulico. Il riconoscimento di un importante e prezioso brevetto industriale rela-
tivo al “DIASOL” eiettore a venturi in ferro ha consentito alla Comparato di imporsi sul mercato con un prodotto inno-
vativo che ha caratterizzato una nuova e più moderna impiantistica permettendo la realizzazione di impianti a distri-
buzione orizzontale “snelli” ed efficienti: una sola tubazione al servizio di più corpi scaldanti. I primi anni non furono
certo facili! Una piccola officina, modernamente attrezzata con grande sacrificio, era il contenitore di idee, progetti e
innovazioni che periodicamente erano proposte alla già allora affezionata Clientela e venivano recepite dal mercato
con crescente entusiasmo. Siamo orgogliosi di ricordare come già in quei tempi sostenevamo con determinazione il
concetto di “AUTONOMIA ECONOMICA E GESTIONALE” in un contesto di impianto CENTRALIZZATO: posizione, allo-
ra,  in controtendenza con gli orientamenti dominanti.

I principi di “RISPARMIO ENERGETICO E RISPETTO DELL’AMBIENTE” erano  anticipati su un dépliant datato 1971 sul
quale lo slogan era “L’ENERGIA E’ PREZIOSA”.
Oggi, a distanza di 40 anni, questi temi che abbiamo fortemente sostenuto sono finalmente attuali!
Il successo del “DIASOL”, per gli impianti monotubo, ha creato i presupposti affinché altri prodotti innovativi, quali le
valvole di zona motorizzate, tuttora “core business” dell’azienda, potessero trovare realizzazione.
Tutti i prodotti venivano venduti con il marchio                   DISPOSITIVI IDROTERMICI e, ben conosciuti sui mercati
nazionali, incominciavano ad essere apprezzati anche oltre frontiera.
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A partire dalla metà degli anni Settanta, con il trasferimento nella nuova sede, l’azienda rafforzava la sua impronta
industriale, mentre la produzione veniva integrata con i “box di zona” allora denominati “CASSETTE DI ZONA CON-
TER” con l’obiettivo di distribuire il calore suddividendone i costi in funzione della durata di utilizzo dell’impianto
rilevata attraverso i “contaore”. Successivamente abbiamo introdotto i contatori di calore passando da una quan-
tificazione del consumo basata sulla durata ad una, più corretta, basata sull’energia utilizzata.

L’ingresso in azienda dei figli Roberto e Paolo ha consentito di creare un “management” molto affiatato i cui princi-
pi rimangono quelli del fondatore: entusiasmo, determinazione e rispetto. Rispetto nei confronti dei Clienti, dei
dipendenti e dei collaboratori, con i quali condividiamo i ns. successi. Dei fornitori,  preziosi partner nelle nostre scel-
te. Dei concorrenti e del mercato, costanti stimoli al miglioramento.

Forti dell’ esperienza maturata grazie ai box di zona, a fine anni Novanta, siamo stati i primi ad introdurre sul mercato i
“moduli satellite” di cui il Diatech, ancor oggi coperto da brevetto, è stato “padre” di una gamma in continua espansione:
è quindi nostra soddisfazione vedere come adesso i trend di mercato e le più recenti normative  testimonino la validità del-
l’intuizione originale. Oggi l’argomento è davvero attuale e noi siamo già orientati su altre sfide in questo contesto.

Guardiamo al futuro con ottimismo perché confidiamo che i nipoti e le nuove generazioni presto faranno parte di
questo team per affrontare insieme, con lo stesso entusiasmo, le importanti sfide che la globalizzazione impone.

da Carcare... a Ferrania. Dopo oltre 40 anni di crescita e sviluppo le nostre idee hanno bisogno di più spazio! 
La Sede e la Produzione si sono unite in un unico polo industriale distribuito su un territorio dalle altissime poten-
zialità di sviluppo. La New Factory facilita un miglior flusso di informazioni fra i Reparti Produttivi, Uffici Tecnici e
Ricerca & Sviluppo, il tutto supportato da attrezzature e macchinari all’avanguardia.

... continuiamo a rinnovare la nostra Gamma per offrirVi Prodotti sempre più performanti ed innovativi!!

Le idee per il nostro Futuro sono già concrete!!
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A straightforward, practical person with a strong entrepreneurial spirit: Nello Comparato, father of the company that bears
his name, founded the Comparato Nello S.a.s. (later turned into S.r.l. in 1990) as a natural industrial enterprise resulting from
his well-proven handcraft in the thermohydraulic field. After a precious and important industrial patent was granted to the
"DIASOL”, an iron Venturi ejector, Comparato had the chance of standing out on the market with an innovative product
which has been the hallmark of a new and more up-to-date plant engineering, enabling the construction of streamlined
and efficient horizontal distribution systems. A single pipe-line servicing several heating appliances. In the beginning it was
really hard! In a small workshop, equipped with modern machineries bought with great sacrifices, ideas, projects and
innovations were shaped and periodically submitted to the already faithful customers, and acknowledged with growing
enthusiasm by the market. We are proud to remind how, at the time, we already upheld with great determination the idea
of “MANAGEMENT AND ECONOMIC SELF SUFFICIENCY” referred to a centralized system: an attitude which was
against the main current trend of that period.

The “ENERGY SAVING AND ENVIRONMENTAL SUSTAINABILITY” principles were anticipated in a leaflet dated 1971, which
slogan was “ENERGY IS PRECIOUS”.
Today, 40 years after, these subjects we strongly stood up for are topical at last! 
The success of "DIASOL" for monopipe systems, laid the basis for the realization of other innovative products, such as moto-
rised zone valves, which still represent the “core business” of this company.

All the products were sold with the                   HYDROTHERMAL DEVICES: they already were well-known in the domestic

market and started to be highly regarded abroad, too. 

The entry into society of the sons, Roberto and Paolo, set up a manage-
ment with a great team spirit, which principles are still those of the foun-
der:  enthusiasm, determination and respect. Respect for our Clients, our
employees and our collaborators, with whom we share our success.
Respect for our suppliers, who are precious partners when we make our choi-
ces. Respect for our competitors and for the market, which constantly spur us
to improve ourselves.

Confident of the expertise we developed thanks to the zone boxes, at the end
of the nineties we were the first ones to introduce on the market the "satelli-
te modules", an unceasingly growing range of products “born” from the
Diatech, which is still covered by patent. That is why we are so proud to see
how, nowadays, the market trends and the most recent regulations are evi-
dence of the value of the original idea. This is a really topical subject today,
and we are already steering towards new challenges in this framework. 

We look ahead with optimism, because we hope that the grandchildren and
the next generations will soon be part of this team to face together the key
challenges of globalization, with the same enthusiasm of the past.

From Carcare..to Ferrania. After more than 40 years of growth and develop-
ment, our ideas needed more space! The Head Office and the Production
department joined in one single industrial site located in a place with a very
high chance of development. The New Factory allows a better information
flow among Production department, Technical Offices and R&D. The whole
activity is supported by avant-garde machinery and facilities.

... we are continuing to renew our Range for offering you more and more
innovative and efficient Products!!

The ideas for our Future are already concretes!

Starting in the mid-sixties, after the transfer in the new headquarters, the company strengthened its "industrial
imprint”, integrating the production with the then-called “CONTER ZONE BOX”, with the aim of distributing the heat
by sharing costs according to the duration of use of the system measured by the “hour-meter”.   Afterwards, we intro-
duced the heat meters, changing from a quantification of the consumptions based on time to a more correct one,
based on the amount of used energy.
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